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ESCUELA DE VERANO DE
ADMINISTRACION Y DIRECCION
DE EMPRESAS DE SIERO

CURSO TECNICAS DE VENTAS INNOVADORAS EN

ENTORNOS COMPLEJOS

CODIGO 07

martes 19 al

FECHAS HORARIO pEHeOR-R{0N0]0)

viernes 22 de julio
DURACION 16 h INSCRIPCION 100 €

CONTENIDOS FORMATIVOS:

Habilidades para la venta

Gestion del contacto inicial: 4X20

Preparacion: manejo de preguntas

Preparacion Il: como optimizar una presentacion comercial
Argumentacion

Manejo de objeciones

N o g s~ wDdRE

Cierre:
eSefiales de cierre
oCierres parciales
eTécnicas de cierre

8. Casos practicos / Teatros de ventas

9. Bibliografia y fuentes

10. Lecturas complementarias

IMPARTE: FIDA CONSULTORES

www.grupofida.com

JOSE MARIA MARTINEZ
FORMADOR imartinez@gqrupofida.com

Formador y consultor, 10 afios de experiencia en el campo de
Marketing y RR.HH, Coach, miembro del Club de Marketing de Asturias

TIf: 985 220 419 Fax: 985 964 226 E-mail: info@evades.org
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